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1. Veletrhy s podporou MZe ČR – vyberte si veletrh 

Ministerstvo zemědělství ČR mapuje zájem českých firem o účast na 
mezinárodních veletrzích a výstavách (mimo Evropskou unii) v oblasti 
zemědělství a potravinářství v letech 2022 a 2023.  

Za tím účelem žádá zájemce o vyplnění krátkého online dotazníku, jehož který vyplnění 
nezabere déle než 5 minut a jehož výsledky budou následně zohledněny při výběru a zacílení 
proexportních aktivit Ministerstva zemědělství, a to tak, aby kopírovaly většinové požadavky. 
Výsledky budou sloužit výhradně pro potřeby MZe ČR. Za firmu vyplňte dotazník pouze 
jedenkrát. 

Dotazník je k otevření na: ONLINE DOTAZNÍK K VYPLNĚNÍ (přechod na odkaz ctrl+kliknutí). 
K dispozici bude do pátku 26. února 2021. 

MZe ČR současně upozorňuje na existenci sekce Proexportní okénko na stránkách MZe ČR 
(zde), kde naleznete všechny důležité informace k aktuálně plánovaným veletrhům a 
výstavám, včetně podmínek pro poskytování podpory účasti na mezinárodních akcích 
v zahraničí z programu „9.H. Podpora účasti na mezinárodních veletrzích a výstavách 
v zahraničí", články z uskutečněných akcí, nejnovější sdělení z destinací zemědělských 
diplomatů, kontakty na teritorialisty a mnoho dalších užitečných novinek a zpráv.  

Nově lze sledovat také Facebook - Pomáháme agrárnímu exportu. (ctrl+kliknutí). 

Kontakt: 
Ing. Eva Eliášová, Odbor zahraničně obchodní spolupráce 
Ministerstvo zemědělství ČR, Těšnov 17, 117 05 Praha 1 
T:   221 813 077       E:   eva.eliasova@mze.cz      W:   www.eagri.cz 

2. Meeting Point CzechTrade 2021 

Ředitelé zahraničních kanceláří CzechTrade vám při celosvětových on-line 
konzultacích na exportní témata Meeting Point CzechTrade 2021 přímo 
z teritorií ve dnech 16. - 17. 03. 2021 pomohou řešit, jak najít vhodného 
obchodního partnera v zahraničí, jakou zvolit formu vstupu na trh nebo jaké 
jsou konkrétní příležitosti ve vašem oboru. 

Rezervujte si místo na jednání zde. 

mailto:zet.agro@post.cz
http://www.zetis.cz/
https://forms.gle/4SA72EhGKRj3QVpV6
http://eagri.cz/public/web/mze/ministerstvo-zemedelstvi/proexportni-okenko/
https://m.facebook.com/agroexport.czechia/?view_public_for=100585058385080
mailto:eva.eliasova@mze.cz
http://eagri.cz/public/web/mze/ministerstvo-zemedelstvi/proexportni-okenko/#f=hpblokC:Users10004801DocumentsEE%20-%20SOUKR
https://www.czechtrade.cz/kalendar-akci/archiv-akci/meeting-point-czechtrade-2021
https://www.czechtrade.cz/
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Organizační informace: 
• Země jsou rozdělené do časových bloků. 
• Délka jedné konzultace je 25 minut. 
• Přihlásit se můžete až na pět jednání se zahraničními kancelářemi CzechTrade. 
• Účast na akci je zdarma, avšak je nutná předchozí rezervace. 
• Po uskutečnění rezervace vás bude kontaktovat exportní konzultant CzechTrade a 

upřesní konkrétní termíny vašich jednání. 
• Před konáním samotných online konzultací obdržíte od moderátora časového bloku 

prolink pro přihlášení, nejpozději jeden den předem. 
• Technické vybavení: PC, notebook či telefon s internetovým připojením; 

sluchátka/reproduktor s mikrofonem. 

Ředitelé zahraničních kanceláří CzechTrade dlouhodobě působí přímo v teritoriích, znají 
aktuální dění na tamních trzích, exportní příležitosti, obchodní podmínky, zvyklosti, jazyk 
i kontakty. Exportérům pomáhají otevírat více dveří, než by přineslo individuální snažení 
v neznámém prostředí. Pomohou s výběrem vhodných teritorií pro váš výrobek nebo službu, 
s nalezením obchodních partnerů, zhodnotí reálné šance na úspěch a doporučí, jak nejlépe 
postupovat.  

Perspektivní obory pro vybraný zahraniční trh lze zjistit na  
https://www.czechtrade.cz/czechtrade-svet; perspektivní exportní obory jsou uvedené 
v profilu každé země. 

3. Služby EGAP na pomoc českým vývozcům 

V příloze je seznámení se službami státní pojišťovny EGAP upravenými 
speciálně na pomoc českým vývozcům ohroženým dopady aktuální virové 
pandemie.  

Jsou to zejména 

• Pojištění vývozních pohledávek 

• Pojištění proti riziku nemožnosti plnění smlouvy o vývozu 

• Záruka za provozní a investiční úvěry 

• Pojištění investic 

Informace o produktech EGAP, podmínkách a způsobu podání lze získat na www.egap.cz 
nebo si je můžete vyžádat na: 
 E:  akvizice@egap.cz 

Ing. Jiří Šrámek  M:  723 618 992 
Ing. Miloš Benš M:  724 761 444 

4. Webinář Market entry strategy in to the US market 

Okresní hospodářská komora Hodonín nás požádala o seznámení členů naší asociace 
s následující příležitostí: 

OHK Hodonín za podpory RHK Brno v rámci aktivit Centra mezinárodního obchodu pořádají 
webinář „Market entry strategy in to the US market“. Cílem je předat informace týkající se 
vstupu na americký trh.  

Termín webináře: čtvrtek 11. 02. 2021 od 16:00 do 18:00 hodin 

https://www.czechtrade.cz/czechtrade-svet
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Přednášející: Ivo Janeba – EU Business Consultant 
 Scott Sargis – Managing Director, IEC Partners 
 Enio Pinto – Managing Director, IEC Partners 

On-line seminář je zdarma a bude probíhat v anglickém jazyce. 

Obsah online semináře: 

• Introductions – česky 

• Comparisons of US and CZ markets – česky 

• Discuss approaches to strategically enter the US Market – anglicky 

• Learn about US partnerships and ecosystem and their possible strategic partners – 
anglicky 

➢ Develop Market Ecosystem 
➢ Establish Competitive Matrix 
➢ Develop Value Proposition 
➢ Develop Market Messaging 

• Learn different ways the new venture can be funded – anglicky 
➢ Client Financing 

➢ Equity Financing 

➢ Strategic Partners 

Zájemci se mohou přihlásit přes registrační formulář na webu OHK Hodonín zde: 
http://ohkhodonin.cz/seminare/online-seminar-market-entry-strategy-in-to-the-us-market/ 

Kontaktní osoby  
Bc. Tomáš Synek, OHK Hodonín 
M: + 420 724 613 020  E: info@ohkhodonin.cz 

Ivo Janeba, EU Business Consultant / IEC Partners 
320 Nevada Street, Suite 301, Newton, MA 02460, USA  
M: + 1 206-319-8372  E: ivo.janeba@iecpartners.com 
Skype: ivo.janeba  W: www.iecpartners.com 

http://ohkhodonin.cz/seminare/online-seminar-market-entry-strategy-in-to-the-us-market/
mailto:info@ohkhodonin.cz
mailto:ivo.janeba@iecpartners.com
http://www.iecpartners.com/

